Tipo Aspecto Fisico Caracteristicas Actitud de Compra | Actitud del
Comprador
Endomorfo |Formas Relajamiento Compra por Enfasis ¢n temas
Redondeadas Tolerancia comodidad afectivos. familiares,
Amabilidad Busqueda de afecto | ocio y vacaciones
Sentido del Humor | Placer fisico
Mesomorfo | Hucsos y misculos | Seguridad Compra por orgullo y | Lnfasis en temas de
desarrollados. Dominante cconomia deportes, politica y
Enérgico negocios
Peso alto
Ectomorfo | Apariencia débil Timido, inhibido Compra por Enfasis en temas del
Extremidades Busca pasar seguridad, orgulloy | futuro, soledad,
largas desapercibido placer fisico descanso o ciencia

Tipologias Basadas En El Método de Estudio y Analisis (MEA)

Como establecimos anteriormente, |a correcta interpretacién de los mensajes escondidos

detrds de las palabras o actitudes es basica en las relaciones interpersonales.

El propdsito del MEA es dar a conocer una técnica que ayude a interpretar lo que hay detras

de las palabras y comportamientos para reconocer su verdadero significado.
Para ello, el MEA parte del planteo que toda persona al nacer carece de una identidad

psicol6gica, que ira adquiriendo a medida que vaya viviendo experiencias y recibiendo

influencias.

Para este método, la persona grabara cada una de estas experiencias (impactos) en un area
diferente de su personalidad a los que llamamaos universos y que para este caso son cuatro:

e Universo del Desarrollo
¢ Universo de la Seguridad

Universo de la Tension
Universo de la Realizacién

Para tener éxito en la venta, el vendedor debera adoptar la actitud complementaria para

cada universo de acuerdo al siguiente esquema.

Universo

Caracteristicas

Pers.
Complementaria

Actitud de Compra

del Desarrollo

Busca Prestigio

Lider

Articulos de Prestigio

Gasta mucho dinero Militante Productos innovadores
Sensible a los halagos
de )a Seguridad | Afectivo Protector Productos que refuercen cl
Amante de la Naturaleza Protegido aspecto de la afectividad.
Familiero Productos que le garanticen
Minucioso, Estructurado scguridad
Necesita garantias y
Seguridad
de la Tension Eterno Disconforme Dominador Buscard produclos que
Poco indulgentes y Francos | Dominado demucstren que son personas
Distantes ¢ Impopulares seguras de si y dominadoras
dela Equilibradas Igualdad Demuestran en sus compras alto

Realizacién

Realistas y Aduaptables
Buenos comunicadores

grado de autonomia e
independencia de criterio




